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Zahlungssicherheit und
Risikoabsicherung im M&A-Prozess

Treuhandkonto-/Escrow-Lésungen bieten nicht nur
Schutz und Vertrauen far den Kaufer, sondern
sichern auch die Zahlung an den Verkaufer ab.

Unternehmensubernahmen und -fusionen sind gepragt von Komplexitat und einem hohen
Mald an Vertrauen zwischen den beteiligten Parteien. Gerade in kleinen und mittelstandischen
Unternehmen kann eine M&A-Transaktion uber den zukunftigen Erfolg oder Misserfolg
entscheiden. Eine entscheidende Rolle spielt hierbei die Absicherung von Verpflichtungen
und Zahlungen - und genau hier setzen Treuhandkonto-Losungen an.

In diesem Whitepaper mdochten wir Ihnen einen tiefgehenden Einblick in das Thema Treuhand-
konto-Losungen als Teil der Prozessoptimierung geben. Wir zeigen Ihnen, wie Treuhandkonto-
Losungen dazu beitragen konnen, Ihre Transaktionen sicherer, effizienter und vertrauens-
wurdiger zu gestalten. Dabei werden wir auf die spezifischen Schritte eingehen, die zur
Implementierung solcher Losungen erforderlich sind, die Vor- und Nachteile diskutieren sowie
maogliche Alternativen vorstellen.

“Vertrauen ist der Anfang
von allem - und
Treuhandkonto-Losungen
sind das Instrument, das
dieses Vertrauen im M&A-
Prozess schafft.”

Graig Grobli N Kai Hesselmann
Co-Founder & Managing Partner Co-Founder & Managing Partner
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Wie Treuhandkonto-Losungen
den M&A-Prozess absichern

M&A-Transaktionen sind ein fester Bestandteil wirtschaftlicher Weiterentwicklung und spielen
eine entscheidende Rolle fur das Wachstum und die strategische Neuausrichtung von Unter-
nehmen. Doch trotz aller Chancen, die diese Transaktionen mit sich bringen, gibt es auch
Risiken, denen Beachtung geschenkt werden muss. Missverstandnisse, unvorhergesehene
Herausforderungen und finanzielle Unwdgbarkeiten konnen den Erfolg gefahrden und erfordern
daher bereits im Rahmen der Transaktionsstrukturierung und des wirtschaftlichen Ubergangs
besonders stabile Mechanismen zur Absicherung.

Eine SchlUsselrolle in der Absicherung von M&A-Transaktionen ubernehmen Treuhandkonto-
Losungen. Sie ermdglichen es, die Interessen aller beteiligten Parteien zu schutzen und konnen
den notwendigen Anreiz schaffen, dass die vereinbarten Bedingungen zuverlassig erfullt werden.
Durch die Hinterlegung von Vermogenswerten oder Geldern bei einem neutralen Dritten
schaffen Treuhandkonto-Losungen das notwendige Vertrauen und konnen helfen, dass der
M&A-Prozess fur alle Beteiligten sicher und reibungslos ablauft.

Gerade in einer Zeit, in der M&A-Transaktionen immer komplexer werden, gewinnen Treuhand-
konto-Losungen zunehmend an Bedeutung. Sie bieten eine wertvolle Mdglichkeit, Risiken zu
minimieren und gleichzeitig die Effizienz von Unternehmenstbernahmen und -fusionen zu
steigern. Dabei sind sie nicht nur ein Instrument fur Groldkonzerne, sondern bieten auch
kleineren und mittleren Unternehmen eine praktikable Losung, um sich gegen potenzielle
Fallstricke abzusichern.

Treuhandkonto-Losungen: Definition

Treuhandkonto-Losungen, auch als Escrow Accounts bekannt, sind ein weit verbreitetes Instru-
ment im Rahmen von M&A-Transaktionen. Sie dienen dazu, die Interessen aller beteiligten
Parteien zu schutzen und das Risiko von Zahlungsausfallen oder Vertragsverletzungen zu
minimieren. Im Wesentlichen handelt es sich bei einer Treuhandkonto-Losung um eine ver-
tragliche Vereinbarung, bei der Gelder oder Vermogenswerte bei einem unabhangigen Dritten,
dem sogenannten Treuhander oder Escrow Agent, hinterlegt werden. Dieser Treuhander
verwaltet die hinterlegten Vermdgenswerte neutral und gibt sie erst dann frei, wenn alle im
Vertrag festgelegten Bedingungen erfullt sind.

Die Einzelheiten der Treuhandverhaltnisse werden im Rahmen eines Escrow Agreements fest-
gelegt, das zwischen dem Treuhander und den Kaufvertragsparteien geschlossen wird. Ein
zentraler Bereich dieser Vereinbarung sind die Auszahlungsbestimmungen, die so prazise wie
moglich formuliert werden sollten, um Missverstandnisse zu vermeiden und den reibungslosen
Ablauf der Transaktion zu gewahrleisten.

Weitere wichtige Elemente der Treuhandvereinbarung umfassen:

* Die Vertragsparteien: Kaufer, Verkaufer, Treuhander
¢ Die genaue Hohe der treuhanderisch verwalteten Vermogenswerte bzw. Gelder und die
detaillierten Bedingungen fur deren Freigabe
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* Die zulassige Verwendung der Gelder durch den Treuhander
* Die Pflichten und Haftung des Treuhanders
e GebuUhren und Kosten des Treuhanders

Der Treuhander Ubernimmt eine zentrale Rolle in diesem Prozess: Er gewahrleistet, dass beide
Parteien ihre Verpflichtungen einhalten, bevor die Gelder oder Vermdgenswerte an den/die
Verkdufer Ubertragen werden. Treuhandkonto-Losungen schaffen so ein hohes Maf$ an
Sicherheit und Vertrauen, indem sie dafur sorgen, dass alle vertraglichen Vereinbarungen fair
und transparent abgewickelt werden.

Die Anwendungsbereiche von Treuhandkonto-Losungen sind vielfaltig, weil die Treuhandverein-
barung ein hohes Maf an Flexibilitat erlaubt. Sie kommen insbesondere dann zum Einsatz,
wenn es darum geht, den Kaufpreis einer Transaktion abzusichern, mogliche Forderungen aus
Garantien und Gewahrleistungen zu decken oder das Risiko eines Zahlungsausfalls zu mini-
mieren. Durch ihre Flexibilitat konnen Treuhandkonto-Ldsungen auf die spezifischen Bedurf-
nisse einer Transaktion zugeschnitten werden, was sie haufig zu einem zentralen Werkzeug bei
der Abwicklung von M&A-Transaktionen macht.

Schritte der Treuhandkonto-Lésungen im M&A-Prozess

Der Einsatz von Treuhandkonto-Losungen im M&A-Prozess lasst sich in mehrere Schritte unter-
teilen, die sicherstellen, dass die Transaktion fUr alle beteiligten Parteien fair und sicher ablauft.

1. Abschluss der Treuhandvereinbarung

Im ersten Schritt verstandigen sich beide Parteien auf einen geeigneten Treuhander und
schlieBen mit diesem eine Treuhandvereinbarung, die die genauen Bedingungen festlegt, unter
denen die hinterlegten Gelder oder Vermdgenswerte freigegeben werden sollen. Der Vertrag
regelt detailliert, welche Bedingungen erfullt sein mussen, damit der Treuhander die Vermogens-
werte freigibt.

2. Hinterlegung der Vermdégenswerte

Nach Vertragsabschluss hinterlegt der Kaufer die vereinbarten Gelder oder Vermogenswerte
beim Treuhander. Diese bleiben dort sicher verwahrt, bis die im Vertrag festgelegten
Bedingungen vollstandig erfullt sind. Die Hinterlegung dient als Sicherheit fur den Verkaufer,
indem sie die ausstehende Zahlungsverpflichtung absichert, sowie fUr den Kaufer eventuelle
Ruckerstattungsanspruche gegenuber dem Verkaufer aufgrund von Nichterfullung des
Kaufvertrags.

3. Uberwachung der Bedingungen

Der Treuhander uberwacht fortlaufend, ob die in der Treuhandvereinbarung festgelegten Be-
dingungen eingehalten werden. Dies kann beispielsweise die Erfullung bestimmter Meilensteine
im Rahmen der Ubergangsphase oder die Kldrung eventueller Garantiefélle betreffen. Der Treu-
hander agiert hierbei als neutraler Vermittler und stellt sicher, dass keine der Parteien einen
unrechtmafigen Vorteil erhalt.
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4. Freigabe der Vermégenswerte

Sobald alle vertraglich vereinbarten Bedingungen erfullt sind, gibt der Treuhander die hinter-
legten Gelder oder Vermogenswerte an die entsprechende Partei frei. Sollte es wahrend des
Prozesses zu Streitigkeiten kommen, bleibt der Treuhander weiterhin in seiner neutralen Rolle,
bis eine Einigung erzielt wurde. Dies garantiert eine faire und geordnete Abwicklung der Trans-
aktion.

5. Abschluss der Treuhandvereinbarung

Nach der Freigabe der Vermogenswerte und der endgultigen Erfullung aller Verpflichtungen
wird die Treuhandvereinbarung formell abgeschlossen. Beide Parteien erhalten eine Bestati-
gung, dass die Transaktion erfolgreich und vollstandig abgewickelt wurde.

Durch die neutrale Rolle des Treuhanders und den klar strukturierten Prozess garantieren
Treuhandvereinbarungen, dass M&A-Transaktionen reibungslos und ohne unvorhergesehene
Komplikationen durchgefuhrt werden konnen.

Vor- und Nachteile von Treuhandkonto-Lésungen

Vorteile

Schutz bei Transaktionen: Treuhandkonto-Losungen bieten einen soliden Schutzmecha-
nismus, der sicherstellt, dass die Interessen beider Parteien gewahrt bleiben. Durch die Hinter-
legung von Vermogenswerten wird das Risiko von Zahlungsausfallen oder Vertragsverletzungen
erheblich reduziert.

Kosteneffizienz: Im Vergleich zu anderen Absicherungsmethoden im Rahmen der Kaufver-
tragsverhandlungen und der Transaktionsabwicklung sind Treuhandkonto-Losungen oft kosten-
gunstiger. Dieser Mechanismus bietet eine direkte und transparente Moglichkeit, Risiken zu
minimieren, ohne dass zusatzliche Versicherungspramien oder langwierige Verhandlungs-
prozesse Uber Garantien erforderlich sind. Zudem reduziert er potenzielle Streitfalle nach
Vertragsabschluss, da alle Bedingungen klar durch die Treuhandvereinbarung definiert und
durch den neutralen Treuhander Uberwacht werden.

Vertrauen: Die Zusammenarbeit mit einer neutralen Partei erhoht das Maf$ an gegenseitigem
Vertrauen, da Kaufer und Verkaufer sich noch starker an die getroffenen Vereinbarungen
binden.

Effiziente Abwicklung: Ein Treuhander sorgt dafur, dass die Erfullung der im Treuhandkonto-
Vertrag festgelegten Bedingungen Uberwacht wird. Sobald alle Bedingungen erfullt sind, werden
die Vermogenswerte freigegeben, was Verzogerungen minimiert und einen organisierten
Abschlussprozess gewahrleistet.

Risikominimierung fir Kaufer: Kaufer konnen sicher sein, dass ihre Investition geschutzt ist,
selbst wenn der Verkaufer gegen Verpflichtungen verstof3t oder zusatzliche Verbindlichkeiten
entstehen. Treuhandkonten bieten eine zusatzliche Sicherheitsebene. In diesem Zusammen-
hang ermaoglichen sie es Kaufern, Anspruche direkt geltend zu machen, wenn der Verkaufer
gegen die Vertragsbedingungen verstol3t oder falsche Darstellungen gemacht wurden.
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Vertrauensbildung fur Verkaufer: Ein Treuhandkonto-Vertrag signalisiert dem Verkdufer,
dass der Kaufer ernsthaft an einer erfolgreichen Transaktion interessiert ist und die finanziellen
Mittel zur VerfUgung hat, um den Kauf abzuschliel3en. Aul3erdem wird der Kaufpreis durch die
Hinterlegung bei einem Treuhander abgesichert.

Nachteile

Zusatzliche Kosten: Die Implementierung einer Treuhandkonto-Losung bringt zusatzliche
Kosten mit sich, die je nach erwarteter Vertragsdauer des Treuhandkontos, der Komplexitat des
Vertrags und dem Transaktionsrisiko variieren konnen.

Abhéngigkeit vom Treuhander: Es besteht die Notwendigkeit, sicherzustellen, dass der
Treuhander neutral und korrekt handelt, da die Parteien von seinen Entscheidungen abhangig
sind. Im Idealfall ist der Treuhander reguliert und minimiert entsprechend diesen Nachteil.

Erhohter Zeitaufwand: Sowohl Kaufer als auch Verkaufer mussen erhohte Sorgfalt walten
lassen, um sicherzustellen, dass die Bedingungen fur die Freigabe der Gelder klar und prazise
definiert sind. Dies kann zusatzliche Ressourcen und Zeit erfordern.

Treuhandkonto-Losungen sind ein wertvolles Instrument zur Risikominderung und Prozess-
optimierung in M&A-Transaktionen, doch es gilt, die mit ihnen verbundenen Kosten und
Anforderungen sorgfaltig abzuwagen.

Faktoren, die fur ein Escrow-
Revival sprechen

In den letzten Jahren sind Escrow-Losungen zunehmend in den Fokus geruckt. Verschiedene
makrodkonomische Faktoren und Entwicklungen auf dem M&A-Markt tragen dazu bei, dass
Unternehmen vermehrt auf Treuhandkonten setzen, um komplexe Transaktionen abzusichern.
Besonders die folgenden Faktoren haben zu einem Revival von Escrow-Losungen gefUhrt:

1. Zunehmende Risiken in Transaktionen

Die globalen wirtschaftlichen und geopolitischen Unsicherheiten wie Handelskonflikte, Inflation
und regionale Instabilitaten fUhren dazu, dass Kaufer und Verkaufer mehr Absicherung suchen.
In einem unsicheren Umfeld schaffen Treuhandkonten ein zusatzliches Mals an Vertrauen,
indem sie sicherstellen, dass Zahlungen nur dann geleistet werden, wenn alle Bedingungen
erfullt sind. Dies verringert das Risiko, dass unerwartete Ereignisse den Erfolg der Transaktion
gefahrden.

2. Mehr Komplexitat in M&A-Transaktionen
Die Komplexitat von M&A Transaktionen erhoht sich u. a. aufgrund von regulatorischen, steuer-,
wettbewerbs- und IP-rechtlichen Anforderungen und Veranderungen. Diese Elemente bergen
zusatzliche Risiken, die nicht immer sofort bewaltigt werden konnen. Treuhandkonto-Ldsungen
ermoglichen es den Parteien, Gelder bis zur Klarung dieser Unsicherheiten zurtuckzuhalten, was
eine bessere Risikosteuerung ermdglicht und den Transaktionsprozess flexibler macht.
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3. Zunehmender Einsatz von Earn-out-Strukturen

Earn-out-Strukturen, bei denen ein Teil des Kaufpreises von der zukunftigen Leistung des
erworbenen Unternehmens abhangt, sind in M&A-Deals immer haufiger anzutreffen. Treuhand-
konten sind ideal, um diese variablen, in der Zukunft liegenden Zahlungen abzusichern, da sie
sicherstellen, dass Gelder in Abhangigkeit bestimmter Leistungsziele freigegeben werden. Fur
den Verkaufer wird das Risiko eines Zahlungsausfalls minimiert, da die Gelder auf dem Treu-
handkonto hinterlegt sind.

4. Verandertes Zinsumfeld
Ein positives Zinsumfeld hat dazu gefUhrt, dass Escrow-Gelder nicht mehr mit einem Strafzins
versehen werden. Entsprechend ist Escrow zurtck als ein Mittel der-M&A Prozess-Steuerung.

Mogliche Alternativen zu
Treuhandkonto-Losungen

Neben Treuhandkonto-Losungen stehen Unternehmen weitere Optionen zur Verfugung, die je
nach Bedarf sowie Transaktionsumfang und -struktur wertvolle Alternativen darstellen kénnen.

Notarkonto:

Das Notarkonto ist eine weitere Alternative zur Absicherung von M&A-Transaktionen. Hierbei
verwahrt der Notar die Gelder treuhanderisch und gibt sie erst frei, wenn alle vertraglichen
Bedingungen erfullt sind. Dies bietet Sicherheit, da der Notar bereits alle Vertragsparteien kennt
und neutral agiert. Ein Nachteil entsteht jedoch, wenn Gelder Uber einen langeren Zeitraum ver-
wahrt werden mussen oder mehrere Parteien Zahlungen erhalten sollen. Zudem fallen Notar-
gebUhren an, und die Nutzung eines Notarkontos ist gesetzlich an ein sogenanntes berechtigtes
Sicherungsinteresse gebunden, was den Einsatz einschrankt.

W&I-Versicherung:

Die Warranty & Indemnity (W&I)-Versicherung ist eine spezielle Versicherungslosung, die im
M&A-Bereich Anwendung findet. Sie bietet Schutz, indem sie Garantien und Freistellungen aus
dem Kaufvertrag gegen Entgelt absichert. Diese Versicherung deckt auch vertragliche
Verpflichtungen im Fall von unverschuldeten Falschaussagen ab.
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Kaufer nutzen die W&I-Versicherung oft als eine Form der Eigenschadenversicherung, wahrend
Verkaufer sie als Haftpflichtversicherung einsetzen. Allerdings findet diese Versicherung im
Smallcap-Bereich aufgrund der verhaltnismalig hohen Kosten nur selten Verwendung. lhre
Anwendbarkeit ist in der Regel auf groRere Transaktionen beschrankt, bei denen die finanziellen
Risiken signifikant sind.

Bankburgschaft:

Eine Bankburgschaft stellt eine weitere Alternative zu Treuhandkonto-Losungen dar. Sie bietet
dem Verkaufer Sicherheit, indem sie eine Zahlung durch die Bank garantiert, sollte der Kaufer
den Kaufpreis nicht zahlen. In diesem Szenario Ubernimmt die Bank die Rolle eines Garanten
und sichert einen bestimmten Betrag zu. Diese Losung ist komplex und oft mit hohen Kosten
verbunden, da externe Kreditgeber nicht nur eine Provision verlangen, sondern auch
Sicherungs- und Ruckgriffsrechte, beispielsweise auf Unternehmensanteile, beanspruchen. Trotz
ihrer Komplexitat kann eine Bankburgschaft eine verlassliche Option sein, wenn eine zusatzliche
Absicherung gegen Zahlungsausfalle notwendig ist. In Deutschland kommen Bankburgschaften
zur Absicherung von M&A-Transaktionen allerdings nur selten zum Einsatz.

Die beschriebenen Alternativen bieten unterschiedliche Vor- und Nachteile, die im Kontext der
jeweiligen M&A-Transaktion sorgfaltig abgewogen werden sollten.

Relevanz von Treuhandkonto-
Losungen fur den Small- und
Midcap-Markt

Im Small- und Midcap-Transaktionsgeschehen sind Kdufer haufig mit spezifischen Risiken kon-
frontiert, die sich unter anderem aus maoglichen Garantieverletzungen ergeben konnen. In
diesem Kontext bieten Treuhandkonto-Losungen eine wertvolle Moglichkeit, einen Teil des
Kaufpreises zuruckzuhalten. Diese Zuruckhaltung stellt sicher, dass der Verkaufer samtliche
Verpflichtungen nach dem Abschluss der Transaktion erfullt, was das Vertrauen zwischen den
Vertragsparteien starkt.

Ein wesentlicher Vorteil von Treuhandkonto-Losungen ist der Schutz der Liquiditat. Bei auf-
tretenden Liquiditatsproblemen auf Kauferseite konnte die Kaufpreiszahlung gefahrdet sein. Im
Rahmen einer Treuhandkonto-Losung stehen die finanziellen Mittel bereits frihzeitig zur
Verfugung, um die Kaufpreiszahlung fur den Verkaufer zu garantieren.

Daruber hinaus spielen Treuhandkonto-Losungen eine Rolle bei der Finanzierung durch Banken
oder Investoren. Diese Finanzierer betrachten Treuhandkonto-Losungen oft als einen Sicher-
heitsmechanismus, der das Risiko fur die Finanzierungspartner in gewisser Weise reduziert. Im
Small- und Midcap-Bereich, wo Unternehmen haufig auf Fremdfinanzierung angewiesen sind,
kann das Vorhandensein einer Treuhandkonto-Losung die Finanzierung erleichtern: Sie schafft
Vertrauen bei Investoren und Banken, was letztlich die Kapitalbeschaffung vereinfacht und
die finanzielle Stabilitat des Unternehmens fordert.
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M&A-Transaktionen in der
DACH-Region: Wie CSC mit
Treuhand-Losungen unterstiutzt

Im Laufe der Jahre hat CSC, ein Partnerunternehmen von DealCircle und Anbieter von Escrow-
Losungen, zahlreiche bedeutende M&A-Transaktionen in der DACH-Regjon mit seinen Escrow-
Services erfolgreich begleitet. Diese Projekte verdeutlichen, wie Treuhandkonto-Losungen genutzt
werden konnen, um Transaktionen abzusichern und Risiken zu minimieren. Im Folgenden werden
einige Beispiele dargestellt, bei denen CSC maligeschneiderte Escrow-Ldsungen fur unterschied-
liche Branchen und Geschaftsmodelle bereitgestellt hat.

Transaktion: Ein fUhrender deutscher Anbieter von Softwareldsungen erwirbt ein

@ Schweizer IT-Unternehmen und Distributor webbasierter Losungen.
> GroRe des Treuhandkontos: CHF 6.5 Mio. (signifikanter Anteil des Kaufpreises)
|:E| = % Zweck: Das Treuhandkonto diente als Sicherheit fur eventuelle Anspriiche des Kaufers

gegen die Verkdufer im Zusammenhang mit dem Kaufvertrag (SPA).
Struktur: Eine Einzahlung, mehr als 5 Auszahlungen

Transaktion: Ein deutsch-amerikanischer Private-Equity-Fonds erwirbt ein Zielunter-
nehmen, das innovative Softwareldsungen, Dienstleistungen und Beratungen im

5 Bereich Marketing und Technologie in einem spezialisierten Sektor anbietet. Die

:/\= o { Veckéufer waren zwei Privatpersonen. .
: GréRe des Treuhandkontos: EUR 3 Mio.
T@ Zweck: Das Treuhandkonto diente als Sicherheit fur den Kaufer im Hinblick auf An-

spruche gegen die Verkdufer im Rahmen des SPA.
Struktur: Eine Einzahlung, zwei Auszahlungen

Transaktion: Ein franzosisches Life-Sciences-Unternehmen erwirbt ein deutsches
Forschungsunternehmen, das in der Crop-Protection-Forschung tatig ist.

GroRe des Treuhandkontos: EUR 1.5 Mio.

Zweck: Absicherung der Verpflichtungen aus dem SPA.

Struktur: Eine Einzahlung, 20+ Auszahlungen

Transaktion: Ein deutsches Start-up im Bereich Lebensmittellieferungen erwirbt ein
franzosisches Unternehmen derselben Branche.

GroRe des Treuhandkontos: EUR 2.5 Mio.

Zweck: Sicherung von Zusicherungen und Gewahrleistungen gemaf SPA.

Struktur: Eine Einzahlung, vier Auszahlungen

Transaktion: Ein fUhrendes deutsches Unternehmen fur Auto-Abonnements sichert
eine strukturierte Finanzierungs-Transaktion zur Finanzierung des Erwerbs einer
Fahrzeugflotte ab.

GroRe des Treuhandkontos: EUR 4 Mio.

Zweck: Das Treuhandkonto deckt bestimmte betriebliche Ausgaben ab.

Struktur: Eine Einzahlung, laufende Auszahlungen
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Fazit: Treuhandkonto-
Losungen als Baustein zur
Risikominderung im M&A

Zuverlassige Treuhandkonto-Losungen spielen eine zentrale Rolle bei der Absicherung von
M&A-Transaktionen. Sie bieten nicht nur Schutz und Sicherheit, sondern schaffen auch das
notwendige Vertrauen zwischen den beteiligten Parteien.

Insbesondere bei Small- und Midcap-Transaktionen stellen Treuhandkonto-Losungen ein
effektives Mittel dar, um das Risiko von Zahlungsausfallen oder Vertragsverletzungen zu
minimieren. Im Vergleich zu anderen Absicherungsmethoden wie der W&I-Versicherung, der
Bankburgschaft oder dem Notarkonto sind sie oft kosteneffizienter und flexibler anpassbar.

Unternehmen, die vor einer M&A-Transaktion stehen, sollten sorgfaltig abwagen, eine Treuhand-
konto-Losung zu implementieren. Fragen Sie sich:

Haben Sie ausreichend Mechanismen etabliert, um sicherzustellen, dass alle Vertragsbedin-
gungen eingehalten werden? Sind Ihre Transaktionen potenziellen Risiken ausgesetzt, die durch
eine Treuhandkonto-Losung abgefedert werden konnten?

Ein Treuhandkonto kann besonders wertvoll sein, wenn Sie:

* Mit komplexen oder aus Ihrer Sicht unsicheren Vertragssituationen konfrontiert sind, bei
denen eine klare und unabhangige Kontrolle der Vertragsbedingungen erforderlich ist.

e Garantien und Gewahrleistungen absichern mussen, ohne dabei ggf. den Cashflow Ihres
Unternehmens zu belasten.

e Investoren und Banken Uberzeugen wollen, dass Ihre Transaktion umfassend abgesichert ist,
um die Kapitalbeschaffung zu erleichtern.

Um Treuhandkonto-Losungen effektiv zu implementieren, empfehlen wir:

01 Auswahleines kompetenten Treuhanders: Vertrauen Sie auf die Erfahrung und
Unparteilichkeit eines bewdhrten Treuhanders, um die bestmdgliche Verwaltung lhrer
Treuhandmittel zu gewahrleisten. Im Idealfall ist der Treuhander reguliert (z. B. PSD2).

0 2 Klare und prazise Vertragsgestaltung: Definieren Sie die Bedingungen im
Treuhandkonto-Vertrag detailliert, um Missverstandnisse zu vermeiden und die
Transparenz zu erhohen.
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Als Unterstutzung auf Ihrem Weg bieten wir Ihnen die Moglichkeit eines kostenfreien
Erstgesprachs mit unserem Partner CSC. Dieses Gesprach kann Ihnen helfen, die Vor- und
Nachteile einer Treuhandkonto-Losung fur Ihre spezifische Situation besser abzuwagen und die
passende Strategie zu entwickeln. Nutzen Sie das DealCircle Directory, um mehr tber CSC zu
erfahren und Ihre M&A-Transaktionen sicher und effizient zu gestalten.

Quellen:

e https://www.cscglobal.com/service/capital-markets/escrow-paying-agent/ (abgerufen am 24.09.2024)
e https://dealcircle.com/directory/tool/csc-global/ (abgerufen am 24.09.2024)

2024 DealCircle. Alle Rechte vorbehalten.
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https://www.cscglobal.com/service/capital-markets/escrow-paying-agent/
https://dealcircle.com/directory/tool/csc-global/
https://www.cscglobal.com/service/capital-markets/escrow-paying-agent/
https://dealcircle.com/directory/tool/csc-global/

@) DealCircle

TECH-ENABLED M&A SOLUTIONS

DealCircle bietet technologiebasierte
M&A-LOsungen fur Verkaufsberater
und Kaufer an. Hunderte von M&A-
Beratern nutzen unser Tool fur die
Kauferidentifikation und
Marktansprache. Investoren erhalten
somit Zugang zu einem umfassenden
Dealflow relevanter Projekte.

Wenn Sie mehr Uber DealCircle und das
DealCircle Directory erfahren méchten,
freuen wir uns sehr tber Ihre
Kontaktaufnahme.

Kontakt

Noel Méws
Manager Business Development & Cooperations

noel.moews@dealcircle.com
+49 174 2178 410

@ DealCircle

TECH-ENABLED M&A SOLUTIONS



